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ABOUT ME



I  s p e c i a l i z e  i n  r e a l  e s t a t e  s a l e s  a c r o s s  S a s k a t o o n ,  M a r t e n s v i l l e ,
W a r m a n ,  a n d  n e i g h b o r i n g  a r e a s ,  d r a w i n g  f r o m  m y  d e e p  r o o t s  i n
S a s k a t o o n  a n d  e x p e r i e n c e s  i n  W a r m a n  a n d  r u r a l  l i v i n g .
C u r r e n t l y  r e s i d i n g  i n  S a s k a t o o n ' s  v i b r a n t  V a r s i t y  V i e w
n e i g h b o r h o o d ,  I  e n j o y  i t s  p r o x i m i t y  t o  d o w n t o w n  a n d  B r o a d w a y .

W i t h  a  B a c h e l o r ' s  D e g r e e  i n  A g r i c u l t u r e  f r o m  t h e  U n i v e r s i t y  o f
S a s k a t c h e w a n  a n d  a  2 0 - y e a r  d e d i c a t i o n  t o  r e a l  e s t a t e ,  I  b r i n g  a
w e a l t h  o f  s k i l l s  a n d  a  p a s s i o n  f o r  s a l e s  t o  e v e r y  t r a n s a c t i o n .
W h e t h e r  y o u ' r e  a  f i r s t - t i m e  b u y e r ,  i n v e s t o r ,  o r  s e l l i n g  y o u r
f a m i l y  h o m e ,  I ' m  c o m m i t t e d  t o  e n s u r i n g  y o u r  s a t i s f a c t i o n  a n d
p e a c e  o f  m i n d  t h r o u g h o u t .

A s  a  C E N T U R Y  2 1 ®  R e a l  E s t a t e  p r o f e s s i o n a l ,  I  d e l i v e r  t o p - n o t c h
s e r v i c e ,  l e v e r a g i n g  m y  l o c a l  m a r k e t  k n o w l e d g e  a n d  t h e
r e p u t a b l e  C E N T U R Y  2 1 ®  b r a n d  t o  e x c e e d  y o u r  e x p e c t a t i o n s .
L e t ' s  w o r k  t o g e t h e r  t o  t u r n  y o u r  r e a l  e s t a t e  a s p i r a t i o n s  i n t o
r e a l i t y !

Hello!

@margaret_burt_c21

margaret.burt@c21.ca www.margaretburt.ca

I'm Margaret Burt.
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F i n d  a  c o m p e t i t i v e
p r i c e  f o r  y o u r  h o m e
w i t h  y o u r  R E A L T O R ®

S T A G I N G

C l e a n  a n d
d e c o r a t e !  G e t  y o u r

h o m e  r e a d y  f o r
v i e w i n g s  

S H O W I N G S

K e e p  y o u r  c a l e n d a r
o p e n  t o  a c c o m o d a t e

p o t e n t i a l  b u y e r s
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Home Seller's
ROADMAP

F o l l o w  t h i s  r o a d  m a p  t o  h e l p  y o u  s e l l  y o u r  h o m e !   

1 F I N D  A G E N T

P R I C I N G

M A R K E T I N G

L I S T I N G

M a t c h  w i t h  a n  a g e n t
t h a t  y o u  f e e l

c o m f o r t a b l e   w i t h

Y o u r  h o m e  i s  o n
t h e  m a r k e t !  

Y o u r  R E A L T O R ®  w i l l
l i s t  y o u r  h o m e  o n

m u l t i p l e  s i t e s  

O F F E R S

T i m e  t o  r e v i e w  a n d
n e g o t i a t e  o f f e r s   

U N D E R  
C O N T R A C T

A  l e g a l  c o n t r a c t  i s
c r e a t e d  b e t w e e n  y o u

a n d  t h e  b u y e r  

Margaret Burt
R E A L  E S T A T E  A G E N T margaret.burt@c21.ca

306-341-1021
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1 0

F I N A L  D E T A I L S

T i m e  t o  m o v e  o u t  a n d
f i n a l i z e  p a p e r w o r k

C L O S I N G

C o n g r a t u l a t i o n s !
Y o u ' v e  s o l d  y o u r

h o u s e  



HOME...
 IS WHERE 

YOUR STORY 
BEGINS

Margaret Burt
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Preparing to Sell
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INDUSTRY KNOWLEDGE

SMART NEGOTIATING 

PROFESSIONAL EXPERIENCE

CUSTOMER SERVICE

I I  have access to a wide variety of resources that is not readily available to the public.  I
can help you determine the best price and time to sel l .   

With my experience and expertise, I  can help you negotiate the best price for your home.  

I  undergo annual training and compliance to ensure that I  am up to date on any changes in
legal paperwork and industry updates.

I  am dedicated to helping you answer any questions that arise from this process. I  treat you,
how I would l ike you to treat me!  

F i n d i n g  a  r e a l  e s t a t e  a g e n t  t h a t  y o u  t r u s t  a n d  f e e l
c o m f o r t a b l e  w i t h  i s  a s  h a r d  a s  f i n d i n g  t h e  r i g h t  h o u s e  t o
c a l l  a  h o m e .  A  p u r c h a s e  o f  t h i s  m a g n i t u d e  i s  a  h u g e  l i f e
d e c i s i o n  a n d  y o u  w a n t  t o  m a k e  s u r e  t h a t  y o u r  r e a l  e s t a t e
a g e n t  i s  a s  i n v e s t e d  i n  t h i s  s a l e  a s  y o u  a r e .  

I  h a v e  o v e r  t w o  d e c a d e s  o f  e x p e r i e n c e .   

FINDINGa Great agent



S e t t i n g  a  r e a s o n a b l e  l i s t i n g  p r i c e  i s  o n e  o f
t h e  m o s t  i m p o r t a n t  a s p e c t s  i n  t h e  e n t i r e
h o m e  s e l l i n g  p r o c e s s .  I f  y o u  l i s t  t o o  h i g h ,  y o u
m i g h t  n o t  g e t  a n y  o f f e r s  a n d  i t  c a n  t a k e  y o u  a
w h i l e  t o  s e l l  y o u r  h o m e .  A l t e r n a t i v e l y ,  i f  y o u
p r i c e  t o o  l o w ,  y o u  m i g h t  b e  m i s s i n g  o u t  o n  a
g r e a t e r  r e t u r n  o n  y o u r  i n v e s t m e n t .  

LISTING PRICE

Y o u  h a v e  t w o  o p t i o n s  i n  o r d e r  t o  p r i c e  y o u r
h o m e  f o r  s a l e :  

Y o u  c a n  e n g a g e  w i t h  a  t h i r d  p a r t y  h o m e
a p p r a i s e r ,  w h o  w i l l  p e r f o r m  a n  a n a l y s i s  o n
y o u r  h o m e  a n d  t h e  n e i g h b o u r h o o d .  

1 .

Y o u  c a n  g e t  y o u r  r e a l  e s t a t e  a g e n t  t o
p e r f o r m  a n  a n a l y s i s  o n  o t h e r  c o m p a r a b l e
h o m e s  t h a t  h a v e  s o l d  i n  t h e  a r e a .   

2 .

WHAT DETERMINES THE PRICE?

02ESTABLISHa Price



PREPARE 03your  Home

B e  s u r e  t o  p u t  a w a y  a n y
p e r s o n a l  p h o t o g r a p h s ,
a n d  m e m o r a b i l i a  a s  i t
w i l l  l o o k  l i k e  c l u t t e r  t o
a  p o t e n t i a l  b u y e r .  

Y o u  c a n  r e p l a c e  p h o t o s
w i t h  w a l l  a r t .  

T h e  w a y  y o u  s t y l e  y o u r  h o m e  c a n  b e  a  m a k e  i t  o r  b r e a k  i t  p o i n t  f o r  a
p o t e n t i a l  b u y e r .  T h e y  h a v e  t o  b e  a b l e  t o  p i c t u r e  t h e m s e l v e s  l i v i n g  i n
y o u r  s p a c e ,  s o  b e  m i n d f u l  o f  w h a t  y o u  l e a v e  v i s i b l e  t o  v i e w e r s .  

Y o u  c a n  h i r e  o r  r e n t  p r o f e s s i o n a l  p r o p s  a n d  d e c o r a t o r s  t o  h e l p  s t a g e
y o u r  h o m e .  

C o n s i d e r  g e t t i n g  p r o f e s s i o n a l  p h o t o s  t a k e n  a s  t h e s e  d e t e r m i n e  t h e
f i r s t  i m p r e s s i o n  t h e  p o t e n t i a l  b u y e r  w i l l  h a v e  o f  y o u r  h o u s e .  

HOME STAGING TIPS



OUTSIDE 
THE HOME

T a k e  c a r e  o f  t h e
l a n d s c a p i n g  ( i . e . :  c u t
t h e  g r a s s ,  w a t e r  t h e
f l o w e r s ,  t r i m  t h e  t r e e s
a n d  b u s h e s )  

R e m o v e  w e e d s  

R e p a i n t  o r  r e - s t a i n  a n y
p o r c h e s ,  e n t r y w a y s ,  a n d
d o o r w a y s  

F i l l  i n  a n y  c r a c k s   i n  t h e
d r i v e w a y ,  s i d e w a l k s  a n d
f o u n d a t i o n  

C l e a n  o u t  t h e  g u t t e r s  o f
a n y  l e a v e s  o r  t w i g s  

 
T e s t  a l l  l i g h t i n g  f i x t u r e s
a n d  m o t i o n  s e n s o r s  

R e p a i n t  t h e  h o m e  i n  a   
n e u t r a l  c o l o u r
( p r e f e r a b l y  w h i t e )

R e m o v e  a n d  r e p l a c e  a n y
p e r s o n a l  a r t i f a c t s  

F i n d  a r r a n g e m e n t s  f o r
p e t s  a n d  c h i l d r e n ,  a n d
r e m o v e  t o y s  a n d  c l u t t e r
f r o m  m a i n  s p a c e s

M a k e  s u r e  t h a t  w a l k w a y s
a r e  c l e a r  

ChecklistPREPARING

INSIDE 
THE HOME



FindingaBuyer



04Marketing

D o  n o t  l i s t  o n  o n e  s i t e  o n l y ,  b e  s u r e  t o  l i s t  y o u r  h o u s e   o n

s e v e r a l  d i f f e r e n t  p l a t f o r m s

B e  d e t a i l e d  i n  y o u r  d e s c r i p t i o n  

K e e p  y o u r  c a l e n d a r  a s  f l e x i b l e  a s  p o s s i b l e !  Y o u  d o n ' t  w a n t  t o

m i s s  o u t  o n  a n y  o p p o r t u n i t i e s !  

M a k e  s u r e  t h a t  t h e  p h o t o s
y o u  u s e  t o  m a r k e t  y o u r
h o m e  a r e  b r i g h t ,  c l e a r ,  a n d
c a p t u r e  a l l  a n g l e s .  

B u y e r s  w i l l  f e e l  m o r e
c o m f o r t a b l e  w i t h  a  v a r i e t y
o f  p h o t o s .   

MARKETING TIPS 



Listing
C o n g r a t u l a t i o n s !  Y o u  h a v e  o f f i c i a l l y  l i s t e d
y o u r  h o m e  f o r  s a l e .

I  w i l l  u s e  m y   n e t w o r k  t o  e n s u r e  t h a t  y o u r
l i s t i n g  i s  a s  v i s i b l e  a s  p o s s i b l e ,  a n d
r e a c h e s  t h e  a p p r o p r i a t e  a u d i e n c e .  

I  w i l l  s u p p l y  a  s i g n  f o r  y o u r  f r o n t  y a r d  t o
l e t  p a s s e r b y ' s  k n o w  o f  y o u r  i n t e n t i o n s  t o
s e l l .   

M a k e  s u r e  y o u r  p h o t o s  a n d
d e s c r i p t i o n s  a r e  c l e a r ,
a t t r a c t i v e ,  a n d  r e l e v a n t .  

T h e s e  a r e  t h e  f i r s t
i m p r e s s i o n s  o f  y o u r  h o m e
t o  a  p o t e n t i a l  b u y e r .  

05



F o r  t h e  f i r s t  f e w  w e e k s /  w e e k e n d s ,  m a k e  s u r e  t h a t  y o u r  c a l e n d a r  i s
f l e x i b l e  f o r  s h o w i n g s .  T h i s  w i l l  h e l p  p r o v i d e  p o t e n t i a l  b u y e r s  a  g r e a t e r
n u m b e r  o f   v i e w i n g  o p t i o n s .   

P r i v a t e  v i e w i n g s  a s  w e l l  a s  o p e n  h o u s e  v i e w i n g s  w i l l  b e  s e t  u p  d u r i n g
t h e  f i r s t  f e w  w e e k s  o f  l i s t i n g  y o u r  h o m e .  

Y o u  s h o u l d  m a k e  a r r a n g e m e n t s  f o r  p e t s  a n d  c h i l d r e n  d u r i n g  v i e w i n g
t i m e s ,  t o  h e l p  m a k e  t h e  v i e w i n g  e x p e r i e n c e  a s  p l e a s a n t  a n d
d i s t r a c t i o n  f r e e  a s  p o s s i b l e .  

06

Showings



ChecklistSHOWING

Make the beds and fluff pi l lows 

Throw away any garbage 

Empty out garbage cans and take out the trash

Clean the countertops and put away dishes

Declutter the home, remove any toys 

Turn on al l  indoor and outdoor l ights

Complete the above l ist  (15 minute l ist)

Vaccum, sweep and mop the floors 

Fold or hang up visible clothing nicely

Wipe al l  major appliances, glass, and mirrors 

Dust any visible or reachable areas 

IF YOU ONLY HAVE FIFTEEN MINUTES

IF YOU HAVE MORE THAN AN HOUR



FINAL Steps



A t  t h i s  t i m e ,  y o u  w i l l  b e  a b l e  t o  a c c e p t  t h e  o f f e r ,  n e g o t i a t e  a n d
m a k e  a  c o u n t e r - o f f e r ,  o r  r e j e c t  t h e  o f f e r .  I f  y o u  r e c e i v e  m u l t i p l e
o f f e r s ,  I  w i l l  h e l p  y o u  n e g o t i a t e  w i t h  t h e  b u y e r s  t o  f i n d  a  p r i c e
t h a t  y o u  a r e  h a p p y  w i t h .   

I  w i l l  e n s u r e  t h a t  y o u  u n d e r s t a n d  t h e  c o n t r a c t  i n c l u d i n g  a l l  t h e
t e r m s  a n d  c l a u s e s  a d d e d  b y  t h e  b u y e r .

07OFFERSand  Negotiations



T h e  o f f e r  w i l l  o f f i c i a l l y  b e c o m e  b i n d i n g  o n c e  t h e  b u y e r  a n d  t h e
s e l l e r  b o t h  a g r e e  t o  t h e  t e r m s  i n  t h e  c o n t r a c t  ( w h i c h  i n c l u d e s
t h e  p r i c e ) .  

S o m e  t h i n g s  t h a t  m a y  n e e d  t o  o c c u r  b e f o r e  t h e  c l o s i n g  p r o c e s s
c a n  c o m m e n c e :  

H o m e  i n s p e c t i o n  a n d  a n y  o t h e r  c o n d i t i o n s  t h e  b u y e r  w i l l
n e e d  t o  f i n a l i z e  p r i o r  t o  t h e  s a l e  b e c o m i n g  f i r m .
F i n a l  w a l k t h r o u g h  o f  t h e  p r o p e r t y  08

Conditionally Sold
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B e  p r e p a r e d  f o r  o b s t a c l e s  a n d
h i c c u p s !  T h e y  h a p p e n  d u r i n g  t h i s
p h a s e ,  b u t  t h a t  d o e s n ' t  m e a n
t h e  s a l e  i s  o v e r .  T h a t ’ s  w h y
h i r i n g  a  t r u e  p r o f e s s i o n a l  i s  o f
t h e  u t m o s t  i m p o r t a n c e .

A t  t h i s  t i m e  y o u  c a n  s t a r t
p a c k i n g  a n d  m o v i n g  i n t o  y o u r
n e w  p l a c e !  

C l o s i n g  i s  t h e  f i n a l  s t e p  i n  y o u r  h o m e  s e l l i n g  p r o c e s s .  

D u r i n g  t h e  c l o s i n g  p h a s e  o f  t h e  s a l e ,  y o u  c a n  e x p e c t  t h e  f o l l o w i n g :  
A n y  o t h e r  d o c u m e n t s  i n c l u d i n g  f i n a n c i n g ,  i n s u r a n c e ,  a n d  l e g a l
d o c u m e n t s  a r e  s i g n e d  w i t h  y o u r  l e g a l  r e p r e s e n t a t i o n .  

1 .

T h e  n e g o t i a t e d  p u r c h a s e  p r i c e  i s  p a i d  a n d  a n y  o t h e r  f e e s  ( i . e .
c o m m i s s i o n s )  a r e  p a i d  o u t  b y  t h e  l a w y e r .

2 .

T h e  t i t l e  t o  t h e  h o u s e  w i l l  b e  t r a n s f e r r e d  t o  t h e  p u r c h a s e r .  3 .
T h e  o w n e r s h i p  i s  t r a n s f e r r e d  t o  t h e  p u r c h a s e r .  4 .

C o n g r a t u l a t i o n s !  Y o u ' v e  s o l d  y o u r  h o m e !  

FINALDetails
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Closing



M a r g a r e t  w a s  v e r y  t h o r o u g h  a n d  r e s p o n s i v e .  S h e  i s
v e r y  w e l l  r e s o u r c e d  a n d  c o n n e c t e d  u s  w i t h  q u a l i t y
p r o f e s s i o n a l s  d u r i n g  o u r  h o m e  b u y i n g  j o u r n e y .  S h e
w a s  a t t e n t i v e  t o  o u r  n e e d s  w h e n  t h e  p r e v i o u s
o w n e r s  d i d  n o t  f o l l o w  t h r o u g h  o n  t h e i r  p r o m i s e s ,
a n d  p e r s o n a l l y  r e c t i f i e d  t h e  p r o b l e m s  t o  e n s u r e  w e
w e r e  s a t i s f i e d .  T h a n k  y o u ,  M a r g a r e t !

Mirriam Pierce
R E A L  E S T A T E  A G E N T

TestimonialsCUSTOMER

Riley & Chad

M a r g a r e t  w a s  v e r y  h e l p f u l  i n  o u r  s e a r c h  f o r  a
h o u s e .  S h e  k n e w  w h a t  w e  w e r e  l o o k i n g  f o r  a n d
d e l i v e r e d .  S h e  r e a l l y  u n d e r s t o o d  w h a t  w e  w a n t e d
a n d  w e  w e r e  a b l e  t o  b u y  q u i c k l y .

Earl & Roxanne

M a r g a r e t  i s  v e r y  p r o f e s s i o n a l ,  r e s p o n s i v e  a n d
a c c o m m o d a t i n g .  S h e  m a d e  t h e  s a l e  o f  o u r  h o m e  a
p l e a s a n t  e x p e r i e n c e .  I  w o u l d  r e c o m m e n d  M a r g a r e t
i f  y o u  a r e  l o o k i n g  f o r  a n  a g e n t  t o  h e l p  s e l l  y o u r
h o m e .

Kirby

Margaret Burt
R E A L  E S T A T E  A G E N T margaret.burt@c21.ca

306-341-1021



Resources
LANDSCAPING & OUTDOOR ELECTRICAL & PLUMBING

Nathan (Landscaper) . . . . . . . . . . . . . . . .  306-717-5748 James Neufeld (Electrician) . . . . . . . .  306-717-7262

College Pro Window Cleaning . . .  306-403-5672 Leah The Plumber . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  306-668-0307

Accent Trees & Landscaping . . . .  306-242-2065 Chris-GreyStone Plumbing . . . . . . . . . .  306-651-7777

Mark-Ignite Plumbing & Heating .  306-371-5847

RENOVATIONS PROFESSIONAL MOVERS

Ray’s Moving . . . . . . . . . . . . . . . .  306-933-1122

Nimble Movers . . . . . . . . . . . . . .  306-292-4112

Britebox Storage . . . . . . . .  306-668-3300

SLD Developments . . . . . . . .  306-220-2979

Meraki Contracting . . . . . . . . .  306-514-2977

Mike Putko . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  306-229-1374

Evan-CertaPro Painters .  306-462-3782

Ozmun Exteriors.. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  306-862-8477



Notes
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